
Die ORBILAN GmbH Kunststoffwerk ist ein inhabergeführtes, international tätiges, mittelständisches 
Industrieunternehmen aus dem westlichen Münsterland. Seit mehr als 45 Jahren verstehen wir uns 
als Technologieführer und Impulsgeber bei der Herstellung von hochwertigen, technischen Produk-
ten aus Polyethylen. Mit einem hohen Maß an Flexibilität, Material- und Fertigungs-Know-how, sowie 
unserer herausragenden Produktqualität verschaffen wir unseren Kunden weltweit den entscheiden-
den Wettbewerbsvorteil. Schnell. Flexibel. Ideenreich.

Für unseren Standort in Rosendahl – Osterwick suchen wir eine motivierte Persönlichkeit als

IHRE AUFGABEN
• �Verantwortung für die Vermarktung unseres Produktportfolios
• �Markt- und Wettbewerbsanalysen 
• �Eigenständige Betreuung des Bestandsgeschäfts und Akquise von Neukunden
• �Verbesserung und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen 
• �Bedarfsweckung/-ermittlung weiterer Potentiale 
• �Strategische Führung, Coaching und operative Steuerung des Teams
• �Planung und Umsetzung von Vertriebsaktivitäten, z.B. Erstellung von Präsentationen  

und Reports, sowie Messebesuche
• �Führung von Jahres- und Umsetzungsgesprächen
• �Planungs-, Überwachungs- und Ergebnisverantwortung

IHR PROFIL 
• �Abgeschlossenes Studium mit kaufmännischem Hintergrund oder  

eine kaufmännische Ausbildung 
• �Mehrjährige Berufserfahrung, idealerweise im internationalen Vertrieb
• �Hohe Kundenorientierung und interkulturelle Kompetenz
• �Verkaufs- und Verhandlungssicherheit durch eine ausgeprägte Kommunikationsstärke,  

gerne weitere Fremdsprachenkenntnisse
• �Reisebereitschaft innerhalb Deutschlands
• �Selbstständige und eigenverantwortliche Arbeitsweise
• �Erfahrung in der erfolgreichen Führung eines Teams

Planen Sie mit uns Ihre Zukunft – werden Sie Teil unseres Teams! Wie? Ganz einfach!

Bewerben Sie sich …
• �einfach per Mail an karriere@ORBILAN.de
• �über unser Bewerbungsformular unter www.orbilan.de/karriere
• �direkt telefonisch unter 02547-93 01-0
Ansprechpartner: Herr Roger Barbyer

WIR FREUEN UNS AUF SIE!

TEAMLEITER NATIONALER VERTRIEB (M/W/D)
die mit ausgezeichneten Verhandlungs- und Kommunikationsfähigkeiten überzeugt  
und ihr Team erfolgreich voran bringt.


